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Załącznik nr 1 do Zapytania Ofertowego

.................................dnia .........................2014 r.







(pieczątka firmowa lub nazwa Wykonawcy)

FORMULARZ OFERTOWY


Ja, niżej podpisana/y…………………………………………………………………………………………………………………………..,
reprezentująca/y firmę/jednostkę………………………………………………………….…………………………………………
z siedzibą w ……………………………..……………., ul. ……………………………………………………………………………………
odpowiadając na zaproszenie do składania ofert z dnia 11 lipca 2014 r. na dostawę gotowych wydawnictw, publikacji naukowych niezbędnych do świadczenia usług informacyjnych: pro-eksport i pro-biz w ramach realizacji projektu „Sieć Centrów Obsługi Inwestorów i Eksporterów (COIE)”, finansowanego ze środków EU, EFRR w ramach Poddziałania 6.2.1 Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka, na lata 2007-2013

Oferuję/my realizację niniejszego przedmiotu zapytania za kwotę:
netto …………………………. PLN (słownie: ……………………………………………………………..………………………….PLN)
brutto …………………………. PLN (słownie: ……………………………………………………………………….……………….PLN)
w tym VAT…………………………. PLN (słownie: ………………………………………………………………………………….PLN)

Szczegółowa wycena książek

	Lp
	Tytuł
	Autor
	Oferowana cena brutto

	1. 
	Inwestowanie w innowacje społeczne w organizacjach gospodarczych
	Elżbieta Jędrych
	

	2. 
	Ocena przedsiębiorstwa według standardów światowych
	Maria Sierpińska, Tomasz Jachna
	

	3. 
	Przestępstwa w obrocie gospodarczym
	Krzysztof Nitkowski
	

	4. 
	Psychologia konsumenta
	Katarzyna Stasiuk, Dominika Maison
	

	5. 
	Psychologia ekonomiczna
	Tomasz Zaleśkiewicz
	

	6. 
	Lekcje warte miliardy dolarów.
Niewybaczalne porażki biznesowe i co z nich wynika
	Paul B. Carroll, Chunka Mui
	

	7. 
	Integracja i kryzysy na lokalnych i globalnych rynkach we współczesnym świecie
tom 1  tom 2 
	Red. Jan Rymarczyk, Red. Wawrzyniec Michalczyk, Red. Małgorzata Domiter
	

	8. 
	Procesy internacjonalizacji małych i średnich przedsiębiorstw
	Zofia Patora-Wysocka
	

	9. 
	Strategie internacjonalizacji polskich przedsiębiorstw w warunkach akcesji polski do unii europejskiej
	Marzanna Katarzyna Witek-Hajduk
	

	10. 
	Go global! Wywiady z twórcami polskich firm, które zdobyły rynki międzynarodowe
	Rybiński Krzysztof
	

	11. 
	Naród start-upów Historia cudu gospodarczego Izraela
	Dan Senor i Saul Singer
	

	12. 
	Kto przewodzi nie musi zarządzać
	Robert Slater
	

	13. 
	Kto zabrał mój ser?
	Spencer Johnson
	

	14. 
	Dale'a Carnegie Szkoła Biznesu. O pozyskiwaniu klientów na zawsze
	Michael Crom & J. Oliver. Crom
	

	15. 
	Ekonomia dobra i zła.
	Tomáš Sedláček
	

	16. 
	Droga ważniejsza niż cel
	Sławomir Lachowski
	

	17. 
	Wolni i zniewoleni. Refleksje o mistycznej sztuce upadków i wzlotów
	Robert Krool
	

	18. 
	Multi Level Marketing w działaniu. Najlepsze praktyki marketingu sieciowego
	Randy Gage
	

	19. 
	Mapa wzrostu. Szanse gospodarcze grupy brics
	Jim O'Neil
	

	20. 
	Strategia 2 w 1
	Tomasz Szczęsny
	

	21. 
	Fuzje i przejęcia. Dlaczego kończą się (nie) powodzeniem
	Barbara Rozwadowska
	

	22. 
	Metoda Lean Analytics. Zbuduj sukces startupu w oparciu o analizę danych
	Alistair Croll, Benjamin Yoskovitz
	

	23. 
	Start-up po polsku. Jak założyć i rozwinąć dochodowy e-biznes
	Mikołajczyk Kamila, Nawojczyk Dariusz
	

	24. 
	Podręcznik startupu. Budowa wielkiej firmy krok po kroku
	Steve Blank, Bob Dorf
	

	25. 
	Lean In
	Sandberg Sheryl
	

	26. 
	Stawka większa niż biznes. Strategie rozwoju firm rodzinnych
	Lewandowska Adrianna, May Peter
	

	27. 
	Psychologia sprzedaży
	Tracy Brian
	

	28. 
	Tworzenie modeli biznesowych. Podręcznik wizjonera
	Alexander Osterwalder, Yves Pigneur
	

	29. 
	Sekrety ekonomii, czyli ile naprawdę kosztuje twoja kawa?
	Harford Tim
	

	30. 
	Biznesowy savoir-vivre
	Pachter Barbara
	

	31. 
	Ekonomia
	Nordhaus William D., Samuelson Paul A.
	

	32. 
	Badania nad naturą i przyczynami bogactwa narodów. T. 1 i T.2
	Adam Smith
	

	33. 
	Gospodarka światowa w warunkach globalizacji i regionalizacji rynków
	Redakcja naukowa Stanisław Miklaszewski, Edward Molendowski
	

	34. 
	Zamówienia podprogowe po nowelizacji 2014 
	Arkadiusz Szajkowski
	

	35. 
	Prawo spółek 
	Wojciech Pyzioł , Andrzej Szumański, Ireneusz Weiss
	

	36. 
	Nowoczesna korespondencja biznesowa po angielsku
Modern Business Correspondence in English 
	Agnieszka Drummer, Beata Williamson
	

	37. 
	Światowe kultury biznesu 
	Tomalin Barry, Nicks Mike
	

	38. 
	Narodziny współczesnej ekonomii żywoty i idee wielkich myślicieli
	Mark Skousen
	






[bookmark: _GoBack]





OŚWIADCZENIA:

1. Oświadczam/y, że cena ofertowa zawiera wszystkie niezbędne koszty do realizacji przedmiotu zamówienia.
2. Oświadczam/y, iż uważam/y się związany/mi niniejszą ofertą przez okres 35 dni od upływu terminu składania ofert.
3. Oświadczam/y, że posiadam/y niezbędną wiedzę i doświadczenie oraz dysponuję/my potencjałem technicznym i osobami zdolnymi do wykonania zadania.
4. Oświadczam/y, że znajduję/my się w sytuacji ekonomiczno-finansowej zapewniającej wykonanie zadania.
5. Dokumenty i informacje składające się na ofertę są zgodne z prawdą i stanem na dzień złożenia oferty.
6. Informacje o firmie potrzebne do zawarcia umowy:

Nazwa firmy: ………………………………............................................................................................................
Adres firmy: ul. ........................……………....................................................... nr ................, lok…………….
kod .................................. miejscowość ..................................................... Podstawa działalności: wpis
do..............................................................................................................................................................
pod numerem………………………………………………....……….……….....................................................................
w Oddziale ……………………………………………………….………………………………………………………………………………….
miejscowość....................................................nr NIP: …….....................................................................
nr REGON: ...........................................................................................................................................
Osoba/y upoważnione do podpisania umowy ......................................................................................
Numer faksu Wykonawcy do korespondencji: .....................................................................................
Adres e-mail: ………………………………………………………………………..................................................................


Świadomy odpowiedzialności karnej oświadczam, że załączone do oferty dokumenty opisują
stan prawny i faktyczny, aktualny na dzień złożenia oferty (art. 297 k.k.).



…….......................................................................
Miejsce, data, pieczęć(-cie) i podpis(y) osoby(ób)
upoważnionej(-ych) do reprezentowania Wykonawcy 
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